Manual para elaborar tu pitch deck

Reto Zapopan décimo cuarta generacion




tGracias por aplicar a
la décimo cuarta
generacion de

Reto Zapopan!

Este manual estd disenado para

guiarte en la elaboracion de tu pitch
deck.

IMPORTANTE: Esta presentacion es simplemente una guia
que puedes tomar como inspiracion, pero debes tomar en
cuenta que tu propio documento deberd incluir, con un
maximo de 10 diapositivas, la siguiente informacion:

e Problema

e Mercado potencial

e Solucién

e Modelo de negocio (si aplica)

e Equipo y validaciones (si aplica)

* Proyecciones de crecimiento (exclusivo para la etapa
de aceleracion)
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:Qué es un pitch deck?

Un pitch deck es tu mejor aliado para mostrar tus ideas y
proyectos. Es una presentacion en formato de diapositivas que
permite contar la historia de tu proyecto de manera claray
atractiva, con el objetivo de captar la atencion e interés de
potenciales inversores, socios o colaboradores. Un pitch deck
efectivo debe ser visualmente atractivo y contar una historia
que conecte emocionalmente con tu audiencia.
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Problema a resolver/ oportunidad identificada

Recomendacion:

Incluye datos clave para
validar la relevancia de Resalta los problemas, desafios

tu propuesta, u oportunidades que identificas

respaldada por fuentes que enfrenta la industria/

fidedignas, persona usuaria
Datos de fuentes fidedignas

gue son relevantes para tu
propuesta y proporciona

contexto a la o el evaluador
Tendencia o necesidad que

impulsa tu proyecto. Enfatiza en
la importancia de encontrar
una solucién

comprobables y
actuales. Esto
demostrara tu

conocimiento de la
industria o sector al que

pertenece tu proyecto.
Asegurate de que los
datos sean
comprobables y sean
relevantes.
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2 Mercado potencidal

NOTA: Describe a tu publico

objetivo de manera detallada.
(Cudles son sus intereses,
necesidades y habitos de (;'\? RETO

consumo? ;Qué tan grande es el
mercado a nivel nacional/global?
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3 Descripcién del proyecto/solucién

NOTA: Tener un logotipo y
slogan no es obligatorio.

Incluyelos en caso de que @ o
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aplique a tu proyecto.
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4 Propuestade valor

Recomendacion:
Destaca lo que hace
Unico a tu proyecto y

como resuelve el

problema o aborda la
oportunidad
identificada, con un
enfoque en los
beneficios clave para
tu puUblico objetivo.
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5 Modelo de negocios

NOTA:
Si estds en etapa de
incubacién y no cuentas

informacién exacta en este
‘ ¢ , RETO
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momento, no hay
problema.

//



6 Proyecciones de crecimiento

NOTA: Esta diapositiva se

tiene que realizar
exclusivamente por los

° o y 4
equipos que aplicaran a ("\? RZE;;?POPA\N quopan N
4 \/

la etapa de aceleracién.
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Recuerda que los equipos
deben estar conformados

. L
por +2 integrantes. A RETO
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Para finalizar...
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o alexa.preciado@zapopan.gob.mx
e eduardo.montes@zapopan.gob.mx
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